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L‘envie d’innover!

Olivier Allaman, directeur
T. 026 425 45 00
office@friup.ch - www.friup.ch

A. Quagliariello: «Pour une start-up,
Fri Up est comme une assurance-vie!»
Le constat est simple: si plusieurs sociétés de design électronique occupent déjà le 
marché aujourd’hui, peu nombreuses sont celles qui savent manier efficacement les 
nouvelles technologies et les exigences qualitatives qu’impliquent des domaines aussi 
pointus que l’industrie aérospatiale et médicale. Il ne manque qu’un «c» à Exelen pour 
exceller dans le design électronique sur le marché fribourgeois. Raison pour laquelle la 
start-up a fait appel à Fri Up. Interview avec son directeur, Alessio Quagliariello.

L’indépendance, un chemin tout tracé 
pour vous?
On peut le dire… J’ai toujours eu 
envie de faire quelque chose pour moi-
même. Je me suis lancé la confiance 
mesurée, car, après avoir sondé le 
marché, j’avais sous le coude déjà 
quelques mandats potentiels.

Vous êtes Tessinois d’origine. Qu’est-
ce qui vous a motivé à venir en terre 
fribourgeoise, de surcroît à frapper à la 
porte de Fri Up?
J’habite depuis 6 ans à Morat et je 
me suis tout naturellement tourné 
vers Fribourg pour constituer ma 
société. Il me fallait juste un soutien 
dans la gestion d’entreprise et le 
réseautage, car je connais surtout le 
tissu économique tessinois, romand 
et italien du nord. En décrochant 
mon laisser-passer chez Fri Up et avec 
l’appui d’un nouveau collaborateur, 
Matteo Bolognesi, j’ai à présent 
toutes les cartes en main pour un 
développement optimal.

«En collaboration avec Fri Up, nous souhaitons développer notre 
offre et élargir notre clientèle.»
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En termes de réseautage, qu’attendez-
vous plus précisément?
En collaboration avec Fri Up, nous 
souhaitons développer notre offre et 
élargir notre clientèle. De par son réseau 
et ses compétences, cette association 
d’aide aux entreprises connaît sur les 
doigts de la main la réalité industrielle 
du canton de Fribourg. Son rôle consiste 
à renforcer nos liens avec nos clients, à 
nous mettre en relation avec les hautes 
écoles et à garder un œil, neutre, 
sur notre développement d’affaires. 
S’entourer de Fri Up en période de 
démarrage, c’est comme contracter une 
« assurance-vie »!

CONTACT

Exelen GmbH 
Alessio Quagliariello
T 026 425 45 00
M 079 644 14 59 
info@exelen.ch
www.exelen.ch

Comment programmez-vous votre 
avenir?
Nous avons défini des objectifs 
relativement ambitieux à moyen, voire 
long terme. Nous entendons jouer 
un rôle de premier plan en tant que 
fournisseur de l’industrie suisse et 
développeur de produits électroniques 
de pointe dans les domaines avionique 
et médical.

Propos recueillis par
Véronique Monney
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A. Quagliariello: «Fri Up ist für ein Start-up 
so etwas wie eine Lebensversicherung!»
Die Ausgangslage ist einfach: Zwar wird der Markt im Bereich elektronisches Design 
bereits heute von mehreren Firmen besetzt, aber nur wenige unter ihnen sind 
tatsächlich in der Lage, die neuen Technologien und die Qualitätsansprüche, die in 
Spitzentechnologien wie der Raumfahrtindustrie oder in der Medizin herrschen, auch 
effizient  zu handhaben. Dem Unternehmen Exelen fehlt eigentlich nur noch ein «c» im 
Namen, um im elektronischen Design im Kanton Freiburg auch von der Bezeichnung 
her ganz vorne zu liegen – der ganze Rest ist bereits exzellent! Exelen hat Fri Up um 
Unterstützung gebeten. Ein Interview mit dem Direktor von Exelen, Alessio 
Quagliariello.

Ist die Unabhängigkeit der Weg, der 
Ihnen vorgezeichnet ist?
Das kann man durchaus so sagen… 
Ich wollte schon immer etwas für mich 
selbst machen. Ich bin allerdings nicht 
blind eingestiegen, nachdem ich den 
Markt sondiert hatte, hatte ich bereits 
einige potenzielle Aufträge in der 
Hinterhand.

Sie sind gebürtiger Tessiner. Was hat 
Sie dazu motiviert, ins Freiburgische zu 
ziehen und darüber hinaus bei Fri Up 
anzuklopfen?
Ich wohne seit 6 Monaten in 
Murten und von daher war es wie 
natürlich vorgegeben, dass ich mich 
bei der Gründung meiner Firma 
nach Freiburg orientiere. Was mir 
fehlte, war Unterstützung bei der 
Unternehmensführung und beim 
Networking, kenne ich doch in erster 
Linie die Verhältnisse im Tessin, der 
Westschweiz und in Norditalien. Dank 
des «Passierscheins» von Fri Up und 
der Unterstützung durch einen neuen 
Mitarbeiter, Matteo Bolognesi, halte 
ich alle Karten für eine optimale 
Entwicklung in meiner Hand.

«Wir möchten unser Angebot und unseren Kundenkreis in 
Zusammenarbeit mit Fri Up erweitern.»
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Was erwarten Sie in Sachen Networking 
konkret?
Wir möchten unser Angebot und unseren 
Kundenkreis in Zusammenarbeit mit Fri 
Up erweitern. Dank seines Netzwerks 
und seiner Kompetenzen kennt dieser 
Verein, der Unternehmen unterstützt, 
die industrielle Realität im Kanton 
Freiburg wie kein zweiter. Seine Rolle 
besteht darin, unsere Beziehungen 
zu unseren Kunden zu stärken, uns 
mit den Hochschulen in Kontakt zu 
bringen und ein – neutrales – Auge 
auf unsere Geschäftsentwicklung zu 
werfen. Wer in der Gründerphase auf 
die Unterstützung von Fri Up zählen 
kann, hat fast so etwas wie eine 
Lebensversicherung abgeschlossen.

Wie bereiten Sie sich auf die Zukunft 
vor?
Wir haben mittel- und sogar langfristig 
relativ anspruchsvolle Ziele definiert. 
Wir möchten als Zulieferer der 
Schweizer Industrie eine vorrangige 
Rolle spielen und neue elektronische 
Spitzenprodukte für die Luft- und 
Raumfahrt und die Medizin entwickeln.

Interview: 
Véronique Monney
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