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Ils sont trois grimpeurs chevronnés. 
Ils se sont fait connaître via un sec-
teur d’escalade sous le pont de Pé-
rolles qu’ils ont développé en colla-
boration avec la section Moléson du 
Club Alpin Suisse. Passionnés, Daniel 
Rebetez, Martin Rebetez et Yves  
Philipona n’ont aujourd’hui qu’une 
envie: démocratiser l’escalade en 
mettant sur pied une halle d’esca-
lade de bloc. Prise de vue.

Vous bénéficiez d’un accompagne-
ment Fri Up depuis l’été dernier. Où 
en êtes-vous avec votre projet de 
halle d’escalade de bloc?

Bloczone: «Le montage financier, qui 
se situe entre 700’000 et 1’000’000  
francs, touche à sa fin. Après avoir 
rassemblé nos fonds propres et reçu 
le soutien d’investisseurs, nous finali-
sons la recherche de fonds auprès 
d’institutions publiques et de spon-
sors. En parallèle, nous sommes dans 
l’attente de réponses concernant le 
local. Si tout va bien, nous inaugurons 
à l’automne.»
  
Concrètement, qu’est-ce que l’escalade 
de bloc?

«Cette discipline consiste à gravir des 
éléments n’excédant généralement pas 
quatre mètres de hauteur. Son plus 
grand atout réside dans le fait qu’elle 
ne nécessite aucune formation. Elle 
se «consomme» tout de suite, ce qui 
explique, en partie, son essor croissant 
non seulement en Suisse alémanique, 
mais aussi à l’étranger. 

La structure artificielle que nous 
entendons mettre sur pied répondra 
aux derniers standards de qualité. 
Imaginés par des experts, les pas-
sages de bloc seront renouvelés 
fréquemment pour garantir l’attrait 
de la salle et surtout répondre aux  
aspirations des grimpeurs. La variété 
des structures et des prises incitera 
les pratiquants novices et confirmés à 
la cohabitation. Cette volonté de  
mélanger les parcours d’initiation et 

de voies extrêmes a pour but de créer 
une émulation favorisant la progres-
sion et l’intégration de débutants.»
  
Avec la porte de Morat et la halle  
Laniac à Bulle, pensez-vous le bassin 
fribourgeois est suffisamment grand 
pour accueillir une nouvelle infras-
tructure d’escalade?

«Il y a une vingtaine de salles en 
Suisse allemande et trois en Suisse 
romande. On peut penser que le mar-
ché est saturé, pourtant la demande 
explose! Notre halle de quelque 
1’000 m2 sera complémentaire aux 
structures existantes, vu qu’elle ac-
cueillera aussi de nouveaux adeptes. 
Nous avons l’ambition que les gens 
viennent pratiquer l’escalade, comme 
ils vont au ski ou à la piscine… »
  
D’où vient l’intérêt de faire appel à 
Fri Up dans l’accompagnement de 
votre projet?

«Depuis bientôt 10 ans, nous parlons 
de ce projet en plaisantant, en espé-
rant gagner à la loterie… Quand on 
s’est rendu compte de l’essor de ce 
sport et de la demande croissante 
pour des infrastructures de ce genre, 
on s’est dit qu’il fallait se donner les 
moyens de concrétiser cette idée! 
Suite aux premières démarches que 
nous avons entreprises, Nadine  
Gobet, adjointe de direction à la  
Fédération patronale et économique 
à Bulle et Thierry Mauron, directeur 
de la Promotion économique du canton 
de Fribourg nous ont recommandé de 
nous tourner vers Fri Up.»
  
En quoi l’association vous aide-t-elle?

«Fri Up nous a permis de compléter 
notre plan d’affaires en répondant 
plus précisément à des questions  
relatives à la location de salle, à  
l’investissement et à la sécurité. Il 
nous a aussi confortés dans certaines 
décisions liées au financement et à la 
forme juridique de la société. Mais  
Fri Up nous a avant tout donné du 
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crédit auprès de différents parte-
naires. Lorsqu’on est jeune, il est diffi-
cile d’obtenir de la reconnaissance. 
Avec Fri Up, les portes s’ouvrent plus 
facilement…»  
  
La création d’entreprise: un rêve ou 
une nécessité?

«Juste un moyen de parvenir à réali-
ser notre objectif! Dans notre cas le 
produit crée l’entreprise. Nous avions 
envie de partager notre passion, de la 
faire découvrir et de la transmettre.»
  

 Propos recueillis 
par Véronique Monney
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Sie sind 3 erfahrene Kletterer. Sie 
sind bekannt geworden durch einen 
Klettergarten unter der Pérolles-
Brücke, den sie in Zusammenarbeit 
mit der Sektion Moléson des Schwei-
zer Alpenclubs entwickelt haben. 
Daniel Rebetez, Martin Rebetez und 
Yves Philipona haben eine Leiden-
schaft und ein Ziel: Klettern demo-
kratischer zu machen und eine Boul-
derhalle zu schaffen. Interview.

Sie werden seit letztem Sommer von 
Fri Up begleitet. Wie weit sind Sie mit 
dem Projekt einer Boulderhalle?

Bloczone: «Die Finanzierung, die 
zwischen 700’000 und 1’000’000 
Franken beträgt, ist fast gesichert. 
Nachdem wir unsere Eigenmittel  
zusammengelegt und uns die Unter-
stützung von Investoren gesichert ha-
ben, sind wir in der letzten Phase der 
Suche nach Mitteln bei öffentlichen 
Institutionen und Sponsoren. Gleich-
zeitig warten wir auf eine Antwort 
zum Lokal. Wenn alles gut geht, fin-
det die Eröffnung im Herbst statt.»
  
Was bedeutet Bouldern konkret?

«Diese Disziplin besteht darin, an  
Elementen zu klettern, die im Allge-
meinen nicht höher als 4 Meter sind. 
Den grössten Trumpf bildet die Tatsa-
che, dass es für diese Art Klettern  
keine Ausbildung braucht. Man kann 
das sofort machen; das erklärt den 
Aufschwung dieser Disziplin nicht nur 
in der Deutschschweiz, sondern auch 
im Ausland.

Die künstliche Struktur, die wir schaf-
fen wollen, entspricht den neusten 
Qualitätsstandards. Die Routen in  
den Blöcken wurden von Experten 
entworfen und werden häufig erneu-
ert, damit die Attraktivität der Halle 
sichergestellt wird und diese vor  
allem den Erwartungen der Kletterer 
entspricht. Die Vielfalt der Strukturen 

und der Greifpunkte wird den Anfän-
gern und den Erfahrenen Anreiz zum 
gemeinsamen Klettern bieten. Die 
geplante Vermischung der Routen  
für Anfänger und der extremen Rou-
ten soll die Voraussetzung für den 
Fortschritt und die Integration der 
Anfänger schaffen.»
  
Glauben Sie, dass das Einzugsgebiet 
von Freiburg neben dem Murtentor 
und der Laniac-Halle in Bulle noch 
eine weitere Kletterinfrastruktur ver-
kraften kann?

«Es gibt in der Deutschschweiz rund 
20 Hallen und in der Westschweiz  
3. Man könnte meinen, der Markt sei 
gesättigt, aber die Nachfrage nimmt 
explosionsartig zu! Unsere rund 
1000 m2 grosse Halle ergänzt die 
bestehenden Strukturen, da sie auch 
neue Anhänger des Klettersports  
aufnimmt. Wir wollen erreichen, dass 
die Leute klettern wie sie Ski fahren 
oder ins Schwimmbad gehen.»
  

Bloczone macht 
das Klettern demokratischer!

Yves Philipona

Martin Rebetez

Daniel Rebetez

Weshalb waren Sie daran interessiert, 
dass Fri Up Ihr Projekt begleitet?

«Seit bald 10 Jahren sprechen wir  
im Scherz von diesem Projekt und 
hoffen, dass wir im Lotto gewinnen. 
Als wir uns bewusst wurden, welchen 
Aufschwung dieser Sport nahm und 
wie die Nachfrage nach derartigen 
Infrastrukturen zunimmt, sagten wir 
uns, dass wir uns die Mittel beschaf-
fen mussten, um diese Idee zu ver-
wirklichen! Nach den ersten Schrit-
ten, die wir unternommen haben, 
empfahlen uns Nadine Gobet, Direk-
tionsassistentin beim Arbeitgeber- 
und Wirtschaftsverband Bulle, und 
Thierry Mauron, Direktor der Wirt-
schaftsförderung des Kantons Frei-
burg, uns an Fri Up zu wenden.»
  
Womit hilft der Verein Ihnen?

«Fri Up gab uns die Möglichkeit, un-
seren Businessplan zu ergänzen und 
die Fragen der Miete der Halle, der 

Investitionen und der Sicherheit ge-
nauer anzuschauen. Der Verein bestä-
tigte uns auch bei gewissen Entschei-
den im Zusammenhang mit der 
Finanzierung und der Rechtsform der 
Firma. Aber Fri Up gab uns vor allem 
Kredit bei verschiedenen Partnern. 
Wenn man jung ist, erhält man nur 
schwer Anerkennung. Mit Fri Up ge-
hen die Türen leichter auf.»
  
Die Unternehmensgründung, ein Traum 
oder eine Notwendigkeit?

«Nur ein Mittel, um unser Ziel zu  
verwirklichen! In unserem Fall schafft 
das Produkt das Unternehmen. Wir 
wollen unsere Leidenschaft teilen, sie 
bekannt machen und sie weitergeben.»

Interview:
 Véronique Monney
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